
TAREAS PARA
APROVECHAR AL

MÁXIMO EL
VERANO EN UNA

CONSTRUCTORA



El verano, con sus altas temperaturas y la presencia de vacaciones,
plantea desafíos significativos para las constructoras en España. Las
condiciones climáticas extremas pueden afectar la eficiencia y la
productividad en los proyectos, ya que el calor puede ralentizar el
ritmo de trabajo y aumentar los riesgos asociados con la exposición
al sol y el agotamiento. Además, las vacaciones de verano pueden
implicar la falta de personal clave, lo que dificulta la planificación y
ejecución adecuada de los proyectos.

Sin embargo, a pesar de estos desafíos, el verano también abre un
abanico de oportunidades para las constructoras audaces y
proactivas. Es un momento en el que, si se aprovecha de manera
estratégica, se pueden impulsar el crecimiento y obtener resultados
positivos. Algunas de las ventajas de esta temporada incluyen una
menor carga de trabajo en comparación con otras épocas del año,
lo que permite dedicar tiempo a actividades de mejora interna,
capacitación y desarrollo del equipo, y fortalecimiento de las
relaciones comerciales.

En este documento, exploraremos en detalle las 6 tareas clave que
las constructoras pueden realizar durante el verano para maximizar
su rendimiento y lograr un éxito duradero. Estas tareas están
diseñadas para abordar los desafíos específicos del verano y
capitalizar las oportunidades únicas que ofrece esta temporada. Al
poner en práctica estas tareas, las constructoras pueden mejorar su
eficiencia operativa, optimizar la utilización de recursos, fortalecer
sus relaciones con clientes y proveedores, y mantener una ventaja
competitiva en el mercado.

Introducción.

1



Durante el verano, es esencial dedicar tiempo a la planificación
estratégica. Realiza un análisis exhaustivo de los proyectos en
curso y establece metas claras para el resto del año. 

Aprovecha la menor carga de trabajo y la disponibilidad de tu
equipo para definir cronogramas detallados, ajustar
presupuestos y realizar análisis de riesgos. 

Considera la implementación de herramientas digitales como un
software especializado que permita una mejor visualización y
seguimiento de tus procesos de estudios y compras. 

Una planificación sólida ayudará a evitar retrasos innecesarios y
a mantener la rentabilidad de los proyectos.

Planificación y organización.
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3

El verano es el momento ideal para realizar tareas de
mantenimiento y actualización en tus instalaciones y equipos.
Realiza inspecciones exhaustivas para identificar posibles
problemas y realiza las reparaciones necesarias. 

Además, es el momento adecuado para actualizar tus sistemas y
tecnología, implementando soluciones que impulsen la eficiencia
y la calidad en tus proyectos. Considera, por ejemplo, la
incorporación de nuevas herramientas y equipos especializados
que permitan optimizar el desempeño y reducir los tiempos de
inactividad. 

Asimismo, presta atención a la capacitación de tu equipo para
garantizar que estén familiarizados con las nuevas tecnologías y
equipos, maximizando así su rendimiento y seguridad en el
trabajo. 

Mantenimiento y actualización.



El verano brinda una excelente oportunidad para invertir en la
capacitación y el desarrollo de tu equipo. Organiza talleres,
seminarios o cursos especializados que permitan mejorar las
habilidades técnicas y gerenciales de tus empleados. Fomenta el
aprendizaje continuo y promueve la adquisición de nuevas
competencias. 

Además, alienta el intercambio de conocimientos entre los
miembros del equipo para que puedan aprender unos de otros y
enriquecer sus habilidades. 

Establece programas de mentoría y asigna proyectos
desafiantes que les permitan poner en práctica lo aprendido. 

Capacitación y desarrollo.
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Durante el verano, revisa detenidamente tus procesos y
procedimientos operativos estándar (SOP, por sus siglas en
inglés) para identificar posibles ineficiencias. 

Analiza las áreas donde puedes implementar mejoras, ya sea en
la gestión de inventario, la comunicación interna o la
coordinación entre equipos. 

Aprovecha la temporada baja para desarrollar soluciones
innovadoras y optimizar tus operaciones. 

Considera el uso de tecnologías para agilizar tus procesos y
mejorar la toma de decisiones y evalúa la posibilidad de
implementar sistemas de gestión de la calidad, como ISO 9001,
para garantizar la excelencia en tus procesos.

Análisis y mejora de procesos.
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El verano representa un periodo estratégico para fortalecer las
relaciones comerciales en la industria de la construcción.

Organizar eventos informales, ofrece una plataforma propicia
para interactuar y conocer más a fondo a tus clientes. Estos
encuentros brindan la valiosa oportunidad de comprender sus
necesidades y expectativas, lo que permite ofrecer soluciones
más personalizadas y adaptadas a sus requerimientos
específicos. 

Participar en conferencias, ferias comerciales y otros eventos de
networking resulta fundamental para establecer conexiones
significativas y ampliar tu presencia en el sector. No subestimes
el poder del boca a boca y las recomendaciones, ya que son
poderosas herramientas para impulsar el crecimiento de tu
constructora. 

Mantener una comunicación regular y proactiva con tus clientes,
así como buscar su retroalimentación, te permitirá identificar
áreas de mejora y fortalecer aún más las relaciones comerciales.
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Relaciones con clientes y networking



Mantente actualizado sobre las últimas tendencias y novedades
en el sector de la construcción durante el verano. Dedica tiempo
a investigar las nuevas tecnologías, materiales sostenibles y
prácticas innovadoras que pueden mejorar tus proyectos.

Participa en conferencias y seminarios relacionados con el sector
para conocer las tendencias emergentes y las nuevas
regulaciones que podrían afectar tus proyectos. 

Mantén un diálogo abierto con proveedores y otros actores de la
industria para estar al tanto de las oportunidades de
colaboración y las soluciones que puedan aportar valor a tus
proyectos. 

Mantén un enfoque en la sostenibilidad y busca formas de
incorporar prácticas más respetuosas con el medio ambiente en
tus proyectos.

Investigación de mercado y tendencias.
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Así es, hay una solución tecnológica que puede potenciar todas
estas tareas clave: Bildia.

Bildia es la plataforma líder de compras y ventas para empresas del
sector de la construcción.

Hacemos más eficientes los procesos de presupuestado,
contratación y compra de productos y servicios para constructores,
les ayudamos a almacenar y estructurar sus datos de estudios y
compras de forma útil, y centralizamos y automatizamos la gestión
de su ecosistema de subcontratistas.

Nuestra prioridad a la hora de digitalizar la construcción es que la
tecnología sirva para construir relaciones de largo plazo entre las
empresas, haciendo su día más eficiente y rentable.

Aprovecha el verano como una oportunidad para impulsar tu
constructora hacia un futuro más eficiente y rentable. Elige Bildia
como tu aliado tecnológico y experimenta cómo la digitalización
puede  llevar tu constructora al siguiente nivel. 

Conoce la solución que potencia todas
estas tareas clave.
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https://bildia.com/constructores/



